
 

Ihre Rolle
 ▪ Sie betreuen selbständig einen bestehenden, anspruchsvollen Kundenstamm 
durch individuell zugeschnittene Beratung und werden dabei durch moderne 
Technologien unterstützt.
 ▪ Sie initiieren und setzen Wachstumsstrategien durch Neukundengewinnung um.
 ▪ Sie führen präzise Risikoanalysen zur Einschätzung von Anlagerisiken sowie 
marktaktuelle Analysen zur Strategieoptimierung durch.
 ▪ Sie gewährleisten einen hohen Qualitätsstandard in allen Kundeninteraktionen.
 ▪ Sie nehmen aktiv an strategischen Meetings des Anlagegeschäfts teil und kön-
nen so Einfluss auf zukünftige Richtungen nehmen.
 ▪ Sie wirken bei bereichsübergreifenden Projekten und vertreten das Unternehmen 
gegen aussen. 

Ihr Profil
 ▪ Sie haben eine höhere bank- oder betriebswirtschaftliche Ausbildung und 
bringen umfassende Berufserfahrung im Anlagegeschäft mit einem fundierten 
Verständnis für das Bankwesen mit.
 ▪ Eigeninitiativ handeln Sie in der Akquise von Neukunden und möchten den 
Bereich ausbauen.
 ▪ Als offener, kunden- und dienstleistungsorientierter Teamplayer agieren Sie 
gerne als Impulsgeber in Veränderungsprozessen. 

Ihre Benefits
 ▪ Positives Betriebsklima mit vielfältigen Möglichkeiten und Offenheit, die Bank 
aktiv mitzugestalten
 ▪ Unterstützung der beruflichen Weiterentwicklung, einschliesslich dem Potential 
aufzusteigen
 ▪ Neuer Anzug zum Start und weitere Benefits wie flexible Arbeitsformen, Events, 
Vergünstigungen etc.

Sind Sie interessiert? Senden Sie Ihre Bewerbung bitte an personal@appkb.ch. 
Thomas Brägger, Bereichsleiter Anlagekunden, Tel. 071 788 88 16, steht Ihnen 
für weitere Auskünfte gerne zur Verfügung.

Die Appenzeller Kantonalbank ist die Anlage-, Vorsorge- und Kreditbank  
der Appenzellerinnen und Appenzeller. Wir bieten als Universalbank  
mit etwas mehr als 100 Mitarbeitenden ein umfassendes, qualitativ 
hochstehendes Dienstleistungsangebot. Zur Verstärkung suchen wir eine/n

Anlagekundenberater/in (80-100 %)


